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A OPORTUNIDADE PODE SER FECHADA A QUALQUER MOMENTO

Buscamos profissionais SDR e BDR para vagas na área de pré-vendas.
Sua função no nosso time:



Os profissionais de pré-vendas (SDR e BDR) serão responsáveis por identificar oportunidades de

negócios através de leads que geramos constantemente em nossas ações de marketing
(inbound), prospectar ativamente empresas e/ou profissionais que possuam um Fit

estabelecido por nós (outbound).
Por meio de um processo de qualificação de lead, através de ligações e demais formatos de

contato, você será capaz de reconhecer o cliente ideal e encaminhar para o consultor de
vendas, o qual será responsável por elaborar/apresentar a proposta comercial e fechar a venda.
Você será responsável pelo primeiro contato da AltoQi com potenciais clientes, seja através de

e-mail ou telefone. Por isso, é importante zelar pelo ótimo atendimento e aprimorar seus
conhecimentos durante os contatos, gerando valor para a nossa marca.

Quais são as responsabilidades para atuar em SDR:
Manter a rotina de pipe organizada com a base de leads que irá trabalhar;

Fazer contato com os prospects dentro da abordagem direcionada e de acordo com a
segmentação dos leads;

Interagir com os prospects via telefone. whatsapp e e-mail;
Fazer a identificação do perfil do prospect para a passagem de bastão para equipe comercial;

Fazer as manutenções de informações e registro no CRM para acompanhamento;
Interagir com o nosso time de Marketing e comercial para feedback;

Agendar a oportunidade entre o potencial cliente e consultores de vendas;
Entender e solucionar as principais dores e objeções do possível cliente;

Mapear pontos críticos do prospect de acordo com as peculiaridades de cada unidade de
negócio.

Quais são os requisitos:
Conhecimento de metodologias de qualificação ( BANT, SPIN, etc);

Conhecimento de vendas consultivas;
Habilidades para lidar com volume de leads;

Experiência com CRM Zoho (desejável);
Ser auto gerenciável;

Conhecimento de excel;



INSCRIÇÃO: https://grupoaltoqi.solides.jobs/vacancies/172452






